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Sammendrag

Der er gennemfart interviews af tre grupper svineproducenter bestaende af smagrise- og
slagtesvineproducenter, der samarbejder i partnerskaber om svineproduktion efter Open Book-

principperne. Grupperne var fordelt pad henholdsvis Sjaelland, Fyn og Jylland.

Grupperne leverede fra 55.000 svin til 120.000 svin arligt. Sdvel smagrise- som
slagtesvineproducenterne kan karakteriseres som professionelle virksomhedsledere. Baggrunden,
for at de har fundet sammen i et teet samarbejde eller partnerskab efter Open Book-principperne,
er, at de har samme tilgang til at saette mal for deres bedrifter, et godt overblik og forstaelse for,
at et partnerskab skal veere en win-win-situation for begge parter. Samtidig har de forstaelse for,

hvad der er vigtigt, for at den anden parts bedrift praesterer bedst muligt [4].

Et teet samarbejde mellem smagrise- og slagtesvineproducent giver en reekke muligheder for at
udnytte synergieffekter og reducere nogle risici. Synergieffekterne bestar af bedre
kapacitetsudnyttelse gennem dialog og feelles lasninger om de problemer, den enkelte bedrift har,

og en pragmatisk tilgang til samarbejdet.



Risikoafdeekning fremkommer ved at samarbejde om genetik, sundhed, klar definition af hvad en
sund gris er, samt klare prisaftaler for sunde grise og fejlbehaeftede grise. Ved i feellesskab at
udnytte synergier skabes der samlet en stgrre indtjening, som parterne gennem deres prisaftaler
fordeler. Ved at parterne fra starten har faelles tilgang til at saette mal for deres virksomheder, er
de motiverede for at f& samarbejdet til at lykkes sé godt som muligt. Ogséa selv om det indebeerer,
at det indimellem giver nogle ulemper for den enkelte, men i det lange lgb bliver en fordel for

begge parter.

Risikoafdaekning er en vigtig "driver” i samarbejdet og er et stort anske fra de finansielle parter.
For smagriseproducenter, der er pa eksportmarkedet, er der dels risiko for, at et marked helt eller
delvist lukker, fx pa grund af Afrikansk Svinepest (AFS), og dels, at prisen siger og falder meget pa
eksportmarkedet. Skift af sundhedsstatus er ligeledes en alvorlig trussel for prisen pa
eksportmarkedet. Prisen kan blive meget hgj pa eksportmarkedet, som tilfaeldet var i 2017 og
modsat meget lav som i 2018, men som en af de interviewede smagriseproducenter sagde, sa
kunne han bedre undvaere den ekstra indtjening, nar prisen var hgj, end tabet, nar prisen var lav.

Med andre ord betyder samarbejde mellem danske svineproducenter en mere stabil indtjening.

For slagtesvineproducenten er det afgerende at have sikre leverancer af smagrise, hvor sundhed,
genetik og grisenes historie er kendt. For begge parter er det vigtigt at have et mangearigt
samarbejde for at kunne udnytte hinandens erfaringer, optimere og udvikle deres bedrifter

lgbende.

For slagtesvineproducenten er det vigtigt, at tilleeg til smagriseprisen ikke overstiger den ggede
indtjening, som samarbejdet giver. Det optimale for begge parter er, at slagtesvineproducenten
kan beholde halvdelen af den ggede indtjening, sa begge parter kan meerke fordelen ved

samarbejdet. Ved at parterne er jeevnbyrdige, kan begge udvikle deres bedrifter, og dermed kan

samarbejdet bestd i mange ar og blive til stor gavn for begges bedrifter.

Baggrund

Konkurrencen om de danske smagrise er hard. | Danmark omseettes der cirka 26 mio. smagrise
arligt. Heraf cirka 11 mio. internt i Danmark og 15 mio. til eksport. Prisniveauet er generelt hgjere
pd eksportmarkederne, fx Tyskland og Polen, end den beregnede smagrisepris, se figur 1. Dermed
er danske slagtesvineproducenter under konstant pres for at give tillaeg til de generelle basispriser
pa smagrise. Tilleeggene er pa laengere sigt gdelaeggende for slagtesvineproducenteres gkonomi,
hvis der ikke skabes @get indtjening pr. slagtesvin, der som minimum kan kompensere for
tilleegget. Mange slagtesvineproducenter har ikke hidtil veeret i stand til at gge indtjeningen, og
tillaeeggene har dermed udhulet deres gkonomi. De manglende gkonomiske resultater ved
slagtesvineproduktion har medfert faldende investeringer i nye stalde og dermed faldende

slagtesvineproduktion i Danmark.



Hovedparten (cirka 13,5 mio.) af smagrisene eksporteres til Tyskland og Polen. Det tyske marked
har hidtil veeret den starste importer af smagrise og er retningsgivende for eksportpriserne. Pa det
polske marked er 90 % af de importerede sméagrise fra Danmark. Hvis en sterre del af Polen
kommer i sort zone pa grund af AFS, kan det fa alvorlige konsekvenser for den danske

smagriseeksport.

De danske slagtesvineproducenter er i direkte konkurrence om de danske smagrise med tyske og
polske svineproducenter. For de danske smagriseproducenter har det betydet hojere
smagrisepriser, idet danske smagrise er et godt produkt, som der er god eftersporgsel efter. Det
betyder, at de danske slagtesvineproducenter er ngdt til at give markedsprisen plus et tillaeg for at

matche eksportpriserne.

Sadan virker tilleeg til sméagriseprisen pa slagtesvineproducentens gkonomi

Hvis der alene reguleres pa indtjeningen mellem smagrise- og slagtesvineproducenten ved at
flytte penge via smagriseprisen, s& &ndres forskellen mellem parternes indtjening pr. gris med 20
kr., for hver gang der flyttes 10 kr. Resultatet bliver en skaevvridning i skonomien mellem
smagrise- og slagtesvineproducenten. Denne skavvridning kan kun undgas, ved at indtjeningen
gges pa slagtesvinet, og at slagtesvineproducenten ikke betaler mere i tilleeg pr. smagris, end den

ggede indtjening berettiger til.

| figur 1 er puljeprisen pa smagrise sammenlignet med den beregnede smagrisepris. Det fremgar,
at puljeprisen i gennemsnit over perioden 2012-2018 har veeret 12 kr. hgjere end den beregnede
smagrisepris. Puljeprisen var godt hjulpet af, at den |4 veesentligt over den beregnede

smagrisepris i store dele af 2017.
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Figur 1. Beregnet og markedsnotering for sméagrise 2012-2018



Formal

Det er formalet at udvikle et aftalegrundlag for et Open Book-partnerskab mellem smagrise- og
slagtesvineproducenter, samt belyse hvordan forskellige modeller for afregning af smagrise
pavirker smagrise- og slagtesvineproducenternes gkonomi pr. gris og stabiliteten i indtjeningen,

udtrykt som DB pr. gris.

Materiale og metode

Nar en smagrise- og en slagtesvineproducent indgar i et Open Book-samarbejde, fungerer det i
princippet som en integreret bedrift. Det er vigtigt, at parterne har faelles forstaelse for hinandens
produktion, har tillid til hinanden og ikke gar for meget op i detaljer, men holder fokus pa at skabe
veerdi for hinanden. Det kraever nogle rammer omkring samarbejdet, hvorunder parterne i
feellesskab lgbende kan optimere deres bedrift. Aftalen skal give begge parter fordele, dels i en
optimal kapacitetsudnyttelse, og dels i form af bedst mulig produktivitet. Derudover skal der vaere

aftaler omkring sundhed, genetik og sméagrisepriser.

Til vurdering af konsekvenser af pristillaeg er der taget udgangspunktet i Grundlaget for den
beregnede Smégrisenotering. Der henvises til Notat nr. 1839: "Grundlag for den beregnede

Smagrisenotering — januar 2019".

Som repraesentant for eksportpriser pad smagrise er der anvendt SPF-region Il PRRS negative.
Derudover anvendes et sundhedstilleeg for SPF pa 9 kr. Som eksempel pé tilleeg til smégriseprisen
er der anvendt 20 kr. | praksis kan tilleegget bade vaere mindre og starre. Nogle anvender et

procenttilleeg i stedet for et nominelt tilleeg.

Resultater og diskussion

Tilleeg til smagrisepriserne kan medfare skeevvridning, sd smagriseproducenten opnar en bedre
rentabilitet pr. gris end slagtesvineproducenten. Konsekvenserne for rentabiliteten er vist i figur 2-
5. Der er taget udgangspunkt i modellen for den beregnede smagrisepris. | modellen fordeles
indtaegter og udgifter pd en méade, sa afkastet pa den investerede kapital for en gennemsnits-

svineproducent bliver den samme ved smaégrise- og slagtesvineproduktion.

Om tilleegget pa 20 kr./smagris er det tilleeg, der er nadvendigt, for at danske
slagtesvineproducenter er konkurrencedygtige, afthaenger af eksportmarkedernes
betalingsvillighed, der igen afhaenger af balancen i udbud og efterspargsel pa smagrise. | Tyskland
og Polen er smagriseproduktionen mindre rentabel end slagtesvineproduktionen pé trods af de
hoje smagrisepriser. Det har resulteret i starre investeringer i slagtesvineproduktionen i disse

lande med en stor import af smagrise til folge.



Smagriseprisen har stor betydning for resultatet pr. smagris og slagtesvin

Pa basis af data fra SEGES Svineproduktions hjemmeside for smagrisenoteringer er der for arene

2014-2018 beregnet forskellige scenarier for resultatet pr. smagris og slagtesvin. Scenarierne

viser udviklingen i resultatet pr. gris ved forskellige prismodeller for smagrise.

Scenarie 1: Smagrisene afregnes efter den beregnede smagrisepris

Scenarie 2: Smagrisene afregnes efter den beregnede smagrisepris plus 20 kr.

Scenarie 3: Smagrisene afregnes efter halv beregnet smagrisepris plus halv markedspris

Scenarie 4: Smagrisene afregnes efter markedspris

Figurer 2-5 viser, hvordan resultatet pr. smagris og slagtesvin udvikler sig i forhold til hinanden

under de forskellige prismodeller.
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Figur 2. Scenarie 1: resultat pr. smagris og slagtesvin ved
beregnet smagrisepris

Figur 3. Scenarie 2: Resultat pr. smagris og slagtesvin
ved beregnet smagrisepris ved 20 kr. i tilleeg pr. smagris
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Figur 4. Scenarie 1: resultat pr. smagris og slagtesvin ved

halv beregnet og halv markedspris

Figur 5. Scenarie 1: resultat pr. smagris og slagtesvin
ved markedspriser

Scenarierne viser, hvor stor skeevvridningen i resultatet pr. gris bliver, nar der gives tillaeg til

smagriseprisen, nar resultatet pr. slagtesvin ikke forbedres tilsvarende.




Scenarie 1 viser, at resultatet for smagrisen og slagtesvinet forlgber parallelt og pd samme niveau,
nar grisene afregnes til den beregnede smagrisepris. Det forudseettes, at begge bedrifter er

gennemsnitsbedrifter.

| scenarie 2 er der givet 20 kr. i tillaeg. Det gger afstanden med det dobbelte, sa resultatet pr.

smagris bliver 40 kr. bedre end pr. slagtesvin.

| scenarie 3 er der anvendt halv beregnet smagrisepris og halv markedspris uden tilleeg. Da
markedsprisen i perioden 2012-2018 har veeret lidt hgjere end den beregnede smagrisepris,
medferer det, at resultatet bliver lidt bedre for sméagrisen og tilsvarende ringere for slagtesvinet.

Samtidig udvikler resultatet sig ikke laengere parallelt.

| scenarie 4 er der anvendt markedspris. Det @ger resultatet yderligere pr. sméagris og forringer
resultatet pr. slagtesvin. Samtidig er der lgbende stor forskel pa indtjeningen. Arsagen er, at
markedsprisen pd smagrisene ikke er koblet direkte sammen med slagtesvinenoteringen, som den
er i den beregnede smagrisepris. Resultatet pr. gris er beregnet pa det tidspunkt, hvor smagrisene
er handlet. Ustabiliteten for slagtesvineproducentens indtjening ved keb af smagrise til
markedspris ville blive mindre, hvis der blev anvendt resultatet pa det tidspunkt, hvor slagtesvinet
blev slagtet cirka 13 uger efter indkgbet.

@get indtjening pr. slagtesvin er nedvendig
Ovenstdende scenarier viser, at tilleeg til smagriseprisen giver en markant skaevvridning i
resultatet pr. smagris og slagtesvin. Indtjeningen pr. slagtesvin méa derfor gges med minimum det,

der svarer til tillaegget, for at slagtesvineproducenten kan opna en rimelig rentabilitet.

Hvis indtjeningen pr. slagtesvin @ges med 20 kr., og der gives 20 kr. i tilleeg til smagriseprisen,
bliver resultatet pr. gris pavirket pa folgende made:

Resultat pr. smagris oges med 20 kr. Resultat pr. slagtesvin er usendret

Smagriseproducenten gger indtjeningen med 20 kr. og slagtesvineproducenten har fastholdt sin

basisindtjening.

Det ideelle er at kunne fastholde indtjeningsbalancen mellem smagrisen og slagtesvinet for at

opretholde samme investeringsniveau.

Hvis slagtesvineproducenten gger indtjeningen pr. slagtesvin med 40 kr., og der gives 20 kr. i
tilleeg til smagriseprisen, bliver indtjeningen pr. gris pavirket pa felgende made:

Resultat pr. smagris oges med 20 kr. Resultat pr. slagtesvin eges med 20 kr.

Bade smagriseproducenten og slagtesvineproducenten har nu gget indtjeningen med 20 kr. pr.

gris.



Potentiale for gget indtjening

Professionelle slagtesvineproducenter, der producerer grisene efter konsekvente
produktionskoncepter, opnar typisk en daglig tilveekst pa over 1.000 gram, et foderforbrug i
intervallet 2,40 til 2,60 FEsv pr. kg tilvaekst og en kedprocent pa godt 61. Det viser resultaterne fra
Erfaring nr. 1810 fra SEGES Svineproduktion. Lignende resultater opnas af producenter, der er

med i projektet Produktionskoncepter Slagtesvin.

De dygtige slagtesvineproducenter realiserer en veesentlig bedre indtjening pr. slagtesvin end en

gennemsnits-slagtesvineproducent. Beregning af indtjeningsforskellen ses i tabel 1.

Tabel 1. @konomisk potentiale i slagtesvineproduktionen

Beregnet notering Erfaring nr. 1810

Gennemsnits-

svineproducent
Slagteveegt, kg 86,8 88,3
FEsv pr. kg tilveekst 2,78 2,50
Daglig tilveekst, gram 971 1.045
Kgdprocent 60,6 61,2
Dadelighed, % 3,10 3,0
DB pr. gris, kr. 112 161
DB pr. stiplads, kr. 437 660
Forskel DB pr. slagtesvin, kr. 0 49
Forskel DB pr. stiplads, kr. 0 223

Anvendte forudseaetninger:

Beregnet sméagrisepris: 347 kr. + transport 10 kr. + tillaeg 20 kr.
Foderpris: 1,50 kr. pr. FEsv.

Afregningspris, inkl. efterbetaling: 10 kr. ved en kedprocent pa 60,6.

Der er et stort gkonomisk potentiale i slagtesvineproduktionen. For de slagtesvineproducenter, der
forstar at udnytte potentialet, er det ikke sdelaeggende for deres skonomi at give tillaeg til
smagrisenes basispris, blot tillaegget ikke er starre end den ggede indtjening, som en bedre

produktivitet i forhold til landsgennemsnittet kan medfare.

De gode produktivitetsresultater hos slagtesvin kan opnas af mange slagtesvineproducenter ved
fx at anvende nedenstdende grundregler:

1. Seet svineproduktionen i system og lav faste procedurer for de forskellige arbejdsopgaver

2. Alt-ind alt-ud med vask mellem hvert hold grise

3. Udtarring og opvarmning af stalden til indseettelsestemperatur, inden grisene sattes ind

4

. Vandnipler og foderautomater tjekkes og justeres inden grisene saettes ind



5. Tekniske installationer som ventilation, foderanlaeg og male/blandeanleeg skal vaere
vedligeholdt og korrekt indstillet (temperatur, formalingsgrad, blanderecept, foderkurver)

6. Blandeanleaeg, siloer, kvaern og sigteprofil kontrolleres lgbende

7. Foderet skal indeholde de anbefalede aminosyrer. Ved god foderudnyttelse, under 2,56 FEsv,
anbefales det at haeve indholdet af fordgjeligt lysin efter anvisninger fra SEGES
Svineproduktion, Normer for naeringsstoffer. Hvis grisene fodres med vadfoder, skal der
yderligere kompenseres for tab af aminosyrer

8. Alle hold grise skal passes efter de samme retningslinjer hver gang. Isaer opstarten af et nyt
hold er vigtig. Det er her samarbejdet med sméagriseseelger har sin veerdi. Dels ved at kende
grisenes forhistorie, dels ved at grise, der skal have seerlig tilsyn, er maerket, sé de kan samles i
stier til formalet

9. Foderfremstilling og udvejning af grisene til slagtning er ekspertarbejde og kraever erfaring for
at undga fejl. Tomme siloer ma ikke forekomme, og fejl ved foderet skal rettes omgaende

10.En effektiv kommunikation mellem medarbejderne er tidsbesparende og giver feerre fejl. Brug

fx Messenger til beskeder og Face Time, hvor der skal anvendes instruktioner.

Risikoafdeekning

De starste risikofaktorer for slagtesvineproducentens gkonomi er indkgb af smagrise, smagrisenes
kvalitet og foderprisen. For at sikre et hgjt produktivitetsgrundlag for gskonomien er det vigtigt, at
grisene far optimale betingelser, sa deres genetiske evner kan udnyttes fuldt ud. Det kreever en
professionel, systematisk og konsekvent drift som naevnt ovenfor. Det kreever ogsa et godt
samarbejde med smagriseleverandgren, sa grisenes genetik, sundhed og historik hele tiden bliver
fulgt op péa basis af de erfaringer, der er med grisene hos bade smagrise- og

slagtesvineproducenten.

Som neevnt ovenfor har smagriseprisen veeret steerkt pavirket af eksportmarkedspriserne, hvilket
har medfert udfordringer i prisseetningen mellem smagriseleverander og -keber og dermed en
potentiel trussel for et godt samarbejde. Et godt samarbejde bygger ogsa pa et godt kendskab til
hinandens bedrift, og det er en fordel, at afstanden mellem de to parter ikke er storre, end at de
kan anvende den samme dyrleege eller dyrleegepraksis. | tabel 2 er der givet forslag til en

rammeaftale som grundlag for at udvikle et partnerskab baseret pa Open Book-principperne.

Tabel 2. Rammeaftale for partnerskab baseret pa Open Book-principperne

Antal grise og veegt Aftal et gennemsnitligt antal og en rimelig variation i antal, fx 1.000 grise +/- 30
grise. Aftal en gennemsnitlig vaegt og en rimelig variation i den gennemsnitlige
vaegt, fx 31 kg +/- 3 kg

Grisenes kvalitet Smagriseproducenten bar fokusere alene pa at producere smagrise. Derfor bar
Tillid til hinanden alle grise, ogsa de ukurante grise, overfores til slagtesvineproducenten. Sadan
ville man agere i en integreret bedrift. Det er vigtigt, at parterne er enige om,

hvad der kendetegner en kurant gris. F.eks. at grisens vaegt ligger inden for det

aftalte veegtinterval og derudover er sund og rask samt uden fejl som fx




halebid, navlebrok, mv. Grise, der ikke lever op til kravet for en kurant gris, skal

handteres som en ukurant gris.

Aftal procedure for handtering af ukurante grise. Fx at ukurante grise far et
gremaerke, sa det er let for slagtesvineproducenten at genkende grisene.
Ukurante grise skal veere levedygtige og have udsigt til at kunne na en
slagtevaegt. Hvis det ikke er tilfeeldet, ber de aflives hos smagriseproducenten.
Hvis sméagriseproducenten har oplevet problemer med smagrisene, meddeles
dette (mundtligt, hvis muligt, ellers skriftligt via mail) til
slagtesvineproducenten samtidig med at grisene afhentes, séledes at
slagtesvineproducenten har mulighed for at foretage korrigerende handlinger
allerede ved indsaettelse af smagrisene.

Genetik og
sundhedsstatus

Kadprocenten har stor indflydelse pa afregningsprisen og baer derfor folges teet.
Aftal fx hvad den akkumulerede kadprocent over seneste 12 maneder bar ligge
pa. Hvis kadprocenten ikke lever op til det aftalte, bor der i faellesskab
iveerkseettes en analyse af, hvad arsagen eller arsagerne kan veere. Avl, fodring
og staldtemperatur er nogle af de forhold, der pavirker kadprocenten. Det ber
aftales, at begge parter som minimum anvender de anbefalede

aminosyrenormer, sé fodring ikke kan veere arsag til lav kedprocent.

Sundhed
Haj prioritet

Feelles dyrleege

Hej sundhedsstatus er en forudseetning for, at grisenes genetiske evner kan
udnyttes optimalt. Hvis der kommer en ny sygdom hos smagrise- eller hos
slagtesvineproducenten, er det vigtigt, at parterne far talt med deres feelles
dyrleege om, hvordan de samlet set bedst lgser problemet. Tiltagene skal
tilpasses den enkelte sygdom. Det kan veere fodring eller vaccination, hvis det
er mave-/tarmlidelser og vaccination, hvis det er en luftvejslidelse. Delsanering

kan ogsa vaere en mulighed.

Optimer i feellesskab

Det er vigtigt, at parterne lgbende informerer hinanden, hvis de planlaegger
andringer i produktionen, der far indflydelse pa kapacitetsudnyttelsen eller
grisenes genetik eller sundhed. Det kan fx veere besaetningsudvidelse,
produktivitetseendringer, udseettelse af afhentning af slagtesvin, der medfarer
aendring i levering af smagrise osv.

Prisgrundlag

Pa grund af konkurrencen om gode smagrise ma slagtesvineproducenten se i
gjnene, at leverandar kreever et tillaeg til basisprisen.

Det er vigtigt, at tilleegget afspejler en merveerdi pa grisen i forhold til en
gennemsnitsgris. Det ideelle ville veere, at tillaegget kunne fastseettes efter den
produktivitet, som grisene har. Den model vil dog give anledning til mange
diskussioner om, hvor arsagen til eventuel darlig produktivitet ligger. Er det
grisenes kvalitet eller pasningen hos slagtesvineproducenten? Mange
smagriseproducenter har flere aftagere af deres smagrise. Erfaring har vist, at
forskellige slagtesvineproducenter sjeeldent opnar de samme resultater med

grise fra samme leverandar.

Prisen pr. kvalitetsgris:
Prisen kan sammenszaettes pa forskellige mader. De mest anvendte er:
Beregnet smagrisepris + fast tilleeg /pct. tilleeg

(Beregnet smagrisepris + markedspris) /2 + fast tilleeg /pct. tilleeg




Derudover kan der vaere specifikke kvalitetstillaeg, som afhaenger af et tillaeeg pa

slagtesvinet.

Ukurante grise:

Som udgangspunkt halv pris af grundprisen for kvalitetsgrise.

Fordelen ved at mixe den beregnede smagrisepris med en markedsnotering er,
at forskellen til markedet dermed automatisk halveres, hvilket kan have en stor
psykologisk effekt, iseer for smagriseleverandar. Kgber skal vaere opmaerksom
pa, at prisen dermed kan blive lidt hgjere i la&engden, da der over tid er en lidt
hgjere pris pa eksportgrisene. Til gengeeld er kvalitetskravene ogsa hgjere til
eksportgrisene, hvilket bgr tages med i betragtning ved aftale om tilleeggets
starrelse.

Det daglige samarbejde

Nar beseetningens radgivere er pa besgg, er det vigtigt at have relevant
datagrundlag til at lokalisere arsagen til eventuelle problemer, der skal lgses.
Det anbefales, at parterne har adgang til hinandens data, hvilket nemmest
gores ved at anvende et feelles management system, som parterne har login til.
Aftal, hvem der transporterer grisene, hvor de vejes og leveringsdag. Aftal
endvidere, hvordan | hjeelper hinanden, hvis der opstar problemer med at
overholde det aftalte. Aftal samtidig, hvordan der udveksles information om de
aktuelle grise, der leveres, og tilbagemeldinger om grise, der er leveret pa et
tidligere tidspunkt.

Fleksibilitet og tilpasning til de udsving, der vil veere i produktionen af smagrise,
er noget, som smagriseleverandgren kan drage nytte af.
Slagtesvineproducenten kan ogsa drage nytte af, at sméagriseproducenten kan
udseette leveringen af smagrise, hvis fx slagtesvinene ikke er hentet den
forventede dag. Jul og Paske mv. kan ogsa medfare, at der skal ske

tilpasninger.

Andringer/opsigelse af
aftaler

Nar to parter er enige om at producere grise i et partnerskab efter Open Book
principperne, bar man ogsé veere indstillet pa at give hinanden et langt
opsigelsesvarsel. Opsigelsesvarsel bgr minimum veere 6 maneder fra
opsigelsesmanedens udgang fra begge parters side. Hvis begge parter er enige,
kan der foretages justeringer i aftalen uden varsel. Aftalen begr kunne opsiges
ved forskellige former for begivenheder som fx ejeres sygdom, konkurs eller at
smagrisebesatningen far en produktionssygdom, som ger det umuligt at opna
gode resultater i slagtesvineproduktionen, eller at en af parterne saettes under

offentligt tilsyn.

Principper for det gode partnerskab efter Open Book-principperne

Som prisgrundlag anbefales den beregnede smagrisepris for grisenes sundhedsstatus, alternativt

gennemsnittet af den beregnede smagrisepris og en markedsnotering. Ved at have en

rammeaftale, som begge parter faler er en fordel for deres forretning, flytter fokus fra at se pa

prisen pa grisen til at fa samarbejdet til at fungere til begge parters fordel. Det kraever fleksibilitet

og forstaelse for hinandens problemer, og at man hjaelper hinanden, néar produktionen ikke lige

karer som forventet.
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Sundhedsstatus (KON, MS, SPF). Genetik. Eventuelt vaccinationer. Eventuelt krav til slutfoder. Og

at det skal vaere sunde og raske grise uden fejl (- brok, halebid, sresutning, halvorne mv).

Konklusion

Markedsvilkdrene medfarer, at slagtesvineproducenter méa give sméagriseproducenter et tilleeg til
smagriseprisen. Hvis de danske smagrisepriser skulle vaere konkurrencedygtige uden tillaeg, ville
det kreeve, at indtjeningen pr. slagtesvin blev gget med minimum 20 kr. i forhold til
konkurrenterne. Den ggede indtjening kan komme fra dels bedre produktivitet, dels en hagjere
afregningspris. Erfaringer fra slagtesvinebedrifter viser, at der kan opnas gode produktivitetstal
med slagtesvin, nar produktionen sker i stalde, der er teknisk vedligeholdt, sa foder, klima og vand
giver grisene optimale vaekstbetingelser, og den daglige pasning serger for systematik i styringen
af fodring, klima samt grisenes velbefindende. En velforberedt stald opvarmet til rette temperatur
er afggrende for den gode start. Giv grisene velkomstbehandling, hvis det er ngdvendigt, og tag

hurtigt hand om de svageste grise.

30 kg's grise skal i lgbet af fa dage have en daglig tilveekst pa 1.000 gram eller derover for at opna
cirka 1.100 gram daglig tilvaekst i gennemsnit af hele vaekstperioden. Hgj daglig tilvaekst, lav
dedelighed og god genetik med en haj kedprocent er en forudsaestning for et lavt foderforbrug. Den
forste uge, efter at grisene er indsat i slagtesvinestalden, er afggrende for et godt resultat. Derfor
er det vigtigt med et godt samarbejde med smagriseleveranderen. Samarbejdet skal omfatte
sundhed og genetik, og parterne skal hjaelpe hinanden, nar der opstar problemer, fx ved
sygdomsproblemer eller uregelmeessig afhentning af slagtesvin. Det kan ogséa veere
leveranceproblemer fra sméagriseproducenten. Ved at samarbejde i et partnerskab efter Open
Book-principperne opnas der samlet bedre produktivitet, bedre kapacitetsudnyttelse og dermed

bedre indtjening for alle parter.

For slagtesvineproducenten er det vigtigt, at tilleeg til smagriseprisen ikke overstiger den ggede
indtjening, som samarbejdet giver. Det optimale for begge parter er, at slagtesvineproducenten
kan beholde halvdelen af den ggede indtjening sa begge parter kan meerke fordelen ved
samarbejdet og udvikle deres bedrifter i samme takt, hvilket er en forudseetning for, at

partnerskabet kan vare ved over mange ar.
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